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Введение

Финансовое состояние представляет собой сложную концепцию и

характеризуется системными показателями, отражающими инвестирование

средств, действительных и вероятных финансовых возможностей предприятия.

Его определяют на конкретную дату.

Хорошая финансовая конфигурация - это постоянная готовность к оплате,

достаточная безопасность  собственными текущими активами и их

эффективное использование с экономической целесообразностью, точная

организация расчетов, наличие устойчивой финансовой базы.

Плохая финансовая конфигурация характеризуется неэффективным

вложением средств, их иммобилизацией, недостаточной готовностью к оплате,

задолженностью перед бюджетом, поставщиками и банками,

неудовлетворительной устойчивостью вероятной финансовой базы, связанной с

неудачными направлениями развития производства.

В современной достаточно трудной общеэкономической ситуации

финансовый анализ дает возможность оценить не только обстановку на рынке,

но и финансовую позицию конкурентов и компаньонов, способствует

уменьшению ошибок при принятии разнообразных решений в управлении

предприятием.

Устойчивое финансовое состояние организации -  это в свое время долги

перед  трудовым коллективом, компаньонами и страной, которое предполага ет

финансовую устойчивость, упорядочение платежеспособности,

кредитоспособности  и прибыльности активов, капитала и продаж.

В ходе экономического анализа находят и рассчитывают критерии

показателей, применяя их в дальнейшем для принятия разумных финансовых  и

инвестиционных решений с учетом особенностей финансово -хозяйственной

деятельности  предприятия.

Коэффициенты, полученные в результате анализа, должны оцениваться в
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соответствии рекомендуемым (стандартным) показателям, а также финансового

состояния реального предприятия.

Главным объектом изучения являются бухгалтерские отчеты, а его

инструменты – это системные аналитические показатели (абсолютные и

относительные), которые характеризуют повседневную инвестиционную и

финансовую деятельность организации.

Финансовые коэффициенты, полученные в результате анализа

операционной деятельности, применяют в целях составления финансовых

планов, прогнозов и  осуществления контрольных мероприятий.

Тема выпускной квалификационной работы «Определение путей

повышения эффективности финансово-экономической деятельности

предприятия (на примере ООО «Торговая сеть «Торес») ».

Актуальность темы выпускной квалификационной работы

заключается в том, что анализ финансово го состояния и эффективности

деятельности организации позволяет принимать решения по управлению

капиталом, денежными потоками, доходами, расходами и прибылью.

Объектом исследования является ООО «Торговая сеть «Торес».

Предмет исследования – финансовое состояние и эффективности

деятельность исследуемого объекта.

Цель исследования – провести анализ финансового состояния  и

эффективности деятельности ООО «Торговая сеть «Торес» и разработать меры

по улучшению финансового состояния исследуемого объекта .

Для достижения поставленной цели необходимо решение следующих

задач:

1) Изучить теоретические и методические основы анализа финансового

состояния предприятия

2) Проанализировать и дать оценку финансового состояния и

эффективности деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»»

3) Разработать мероприятия по повышению эффективности финансово -

экономической деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»»
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Структура выпускной квалификационной работы обусловлена целью

и задачами исследования и включает в себя: введение, три главы, заключение,

список литературы.

В первой главе «Теоретические и методические основы анализа

финансового состояния предприятия» рассматриваются экономическая

сущность, принципы и задачи анализа финансового состояния предприятия,

методика проведения анализа и расчета основных экономических показателей,

характеризующих финансовое состояние предприятия , а также зарубежный

опыт оценки финансового состояния предприятия

Во второй главе «Анализ и оценка финансового состояния ООО

«Торговая сеть «Торес»» приводится организационно -экономическая

характеристика предприятия, проведен анализ и дана оценка финансового

состояния предприятия, а также анализ эффективности деятельности ООО

«Торговая сеть «Торес»».

В третьей главе «Пути улучшения финансового состояния ООО

«Торговая сеть «Торес»» представлены направления по улучшению

финансового состояния исследуемого объекта.

Информационным обеспечением при написании работы послужили:

материалы предприятия (бухгалтерский баланс, отчет о финансовых

результатах).

 Теоретической и методической  основой работы в частности послужил и

научные труды Савицкой Г.В., Артюшина В.В., Гиляровской Л.Т., Жилкиной

А.Н. и других авторов из списка используемой литературы.

Общий объём работы 55 страниц печатного текста, работа содержит 12

таблиц и 23 рисунка.



6

Глава 1 Теоретические и методические основы анализа финансового

состояния предприятия

1.1Экономическая сущность, принципы и задачи анализа финансового

состояния предприятия

Чтобы предприятие развивалось и чтобы предотвратить банкротство,

необходимо знать, как распоряжаться финансами, какова должна быть

структура капитала с точки зрения состава и источников образования,  в какой

пропорции  должны быть собственные и заемные средства.

Необходимо также знать такие определения рыночной экономики как

финансовая стабильность, платежеспособность, деловая активность,

доходность.

Шеремет А.Д. под финансовым состоянием предприятия  понимает

соотношение структур его активов и пассивов, то есть средств предприятия и

их источников [23, с. 14].

Финансовое состояние предприятия (FSP) является сложной

экономической категорией, которая отражает капитал организации в процессе

его обращения в определенный момент и способность предприятия к развитию.

В ходе финансово-хозяйственной деятельности  происходит непрерывный

процесс обращения капитала, изменяются структур ный состав активов и

пассивов, наличие и необходимость в финансовых ресурсах и как  результат -

финансовое состояние предприятия, внешним выражением которого выступает

платежеспособность [12, с.212].

Финансовое состояние может быть стабильным, нестабильн ым

(докризисным) и кризис.

Способность предприятия осуществить платежи вовремя, финан сировать

его действия на расширенной основе, иметь непредвиденные шоки и

поддержать его платежеспособность при неблагоприятных обстоятельствах ,

говорит о стабильном финансовом состоянии, и наоборот   (рис.1.1.).
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Финансовая стабильность предприятия - способность предприятия

действовать и саморазвиваться, сохранить равновесие средств и источников

формирования в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантируя его

платежеспособность и инвестиционную активность на долгосрочной основе и

минимальном риске.

Рис.1.1. Внутренняя и внешняя сторона финансового состояния [8, с.111]

Стабильное финансовое положение – это достаточность капитала,

качество средств и источников, высокая доходность, принимая во внимание

эксплуатационный и финансовый риск, соответствие ликвидности, устойчивый

доход и значительные возможности получения займа.  Факторы, влияющие на

устойчивость предприятия представлены на рис. 1.2.

Рис.1.2.Факторы, оказывающие влияние на устойчивость предприятия [21,

с.52].
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Один из индикаторов, которые характеризуют финансовое состояние

хозяйствующего субъекта , это платежеспособность, то есть, способность к

своевременной оплате платежей наличными финансовыми средствами.

Оценка платежеспособности по бухгалтерскому балансу рассчитывается

посредством таких показателей как  ликвидность оборотного капитала, который

определен к этому времени и является достаточным, чтобы превратить его в

наличные деньги.

Ликвидность баланса - способность предприятия преобразовать активы

в наличные деньги и заплатить задолженность, или более точно - степень

освещения долговых обязательств ком пании с ее активами, которые

превращаются в наличные деньги в установленный срок оплаты обязательств

[17, с.152].

Определение платежеспособности и ликвидности близки по существу, но

ликвидность более объемное. От степени ликвидности баланса хозяйствующего

субъекта зависит его платежеспособность.

Абсолютные и относительные показатели оценки ликвидности и

платежеспособности представлены на рис. 1.3.

Рис. 1.3. Абсолютные и относительные показатели оценки ликвидности и

платежеспособности [19, с.189]
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В экономическом разрезе деловая активность показывает, в первую

очередь, скорость оборота фондов. Анализ деловой активности должен изучить

уровни и динамику различных финансовых показателей - индикаторов

оборачиваемости.

Для анализа деловой активности организацией используется две группы

индикаторов (рис.1.4.).

Рис.1.4. Две группы показателей анализа деловой активности [16,

с.102]

Такое множество факторов подразделяет стабильность по

разновидностям. Так, относительно предприятия, в разрезе факторов, которые

затрагивают ее, это может быть: внутренний и внешний, общий (цена),

финансовый  (рис. 1.5.).
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Рис.1.5. Виды устойчивости предприятия [14, с.148]

Финансовая устойчивость - отражение стабильного избытка доходов по

отношению к расходам, гарантирует легкое лавирование денежных ресурсов

организации, и, посредством их эффективного использования, облегчает

непрерывный процесс производства и прода жи продукта.

Вследствие этого финансовая стабильность формируется в процессе всего

производства и экономической деятельности и является основной

составляющей устойчивости хозяйствующего субъекта.

В экономике финансовое состояние организации, на самом деле,

отображает конечные итоги деятельности, которые представляют интерес не

только для руководителей и сотрудников, но также и для поставщиков,

учредителей, компаньонов по финансово-экономической деятельности,

внешних пользователей информации [4, с.355].

Почти все пользователи финансовой информации используют методы,

чтобы проанализировать финансовое положение организации для принятия

решений, чтобы оптимизировать свои интересы.

Направления использования анализа финансового состояния предприятия

внутренними и внешними пользователями представлены на рис. 1.6.
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Рис.1.6. Направления использования анализа финансового состояния

предприятия внутренними и внешними пользователями [9, с.15]

Чтобы гарантировать финансовую стабильность, предприятие должно

иметь гибкую структуру капитала, быть в состоянии организо вать ее движение

таким способом, чтобы гарантировать постоянный избыток доходов над

расходами, чтобы сохранить платежеспособность и иметь возможности для

самофинансирования.

Финансовое положение организации, ее стабильность и устойчивость

имеют прямую зависимость от результатов его производства и финансово -

хозяйственной деятельности . Если планы хозяйствующего субъекта

благополучно осуществляются - это позитивно воздействует на  финансовое

состояние организации.

Таким образом, стабильное финансовое состояние – это не счастливый

случай, а результат компетентного, квалифицированного управления

комплексом факторов, которые определяют итоги экономической деятельности

организации [13, с.104].

Эффективность анализа финансового положения зависит в большой

степени от его надлежащей организации, запланированно го процесса его

проведения,  источников информации и методологической поддержки анализа.
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Все источники данных для анализа ФСП делятся на три группы  (рис.1.7.)

Рис. 1.7. Три группы источников анализа финансового состояния

предприятия [1, с.32]

Финансово-экономическая деятельность как неотъемлемая составляющая

производственно-хозяйственной деятельности должна быть нацелена на

обеспечение запланированного поступления и использования  денежных

средств, внедрения бухгалтерской дисциплины, достижения разумн ого

соотношения собственных и заемных ресурсов и их использования эффективно

и целесообразно.

В традиционном смысле финансовый анализ - метод оценки и прогноза

финансового состояния хозяйствующего субъекта на основе его финансовой

отчетности.

Принято выделять два вида финансового анализа - внутренний и внешний

(рис.1.8.).
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Рис. 1.8. Виды финансового анализа [11, с.134]

Таким образом, конечная цель анализа - выявление и оценка

направлений развития экономических процессов  в организации .

1.2 Методика проведения анализа  и расчета основных показателей,

характеризующих финансовое состояние предприятия

По мнению многих авторов желательно выделить следующие основные

структурные элементы в анализе финансового положения

(рис.1.9.).
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Рис.1.9. Основные структурные элементы анализа финансового состояния

[10, с. 25]

В процессе оценки имущественного статуса предприятия

рассматриваются состав, структура и динамика ее активов согласно

балансовым данным. Баланс позволяет в общем оценить изменения всей

собственности хозяйствующего субъекта, вычленить в его составе мобильны е

(оборотные) и иммобилизованные (внеоборотные) фонды, изучать динамику

структуры собственности.

Под структурой понимается процентное соотношение отдельных групп

имущества внутри этих групп.

Анализ динамики состава и структуры имущества позволяет установить

размер абсолютного и относительного увеличения или уменьшения в общей

стоимости имущества предприятия и его отдельных типов. Увеличение

(уменьшение) в активе указывает на расширение (сужение) деятельности

организации.

Относительные показатели баланса да ют возможность осуществить

горизонтальный и вертикальный анализ  (рис.1.10.).
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Рис.1.10. Определение горизонтального и вертикального анализа баланса

[7, с.25-39]

Вслед за анализом имущественного состояния необходимо

проанализировать и оценить коэффициенты финансовой устойчивости,

ликвидности и платежеспособности.

Изучение вопроса платежеспособности предприятий указывает, что

задолженность экономических предприятий - частое явление которое

сопровождает преобразования рынка.

В этом отношении проблема анализа платежеспособности, главная цель

которой состоит в том, чтобы показать причины потери платежеспособности и

находить способы восстановить е е.

В оценке платежеспособности и ликвидности хозяйствующего субъекта,

необходимо проанализировать его способность оплатить свои обязательства

(платежеспособность) и способность возместить краткосрочные обязательств а,

а также выполнить непредвиденные расходы (ликвидность)  [6, с. 31].

Необходимость анализа ликвидности бала нса возникает в рыночных

условиях в связи с увеличением финансовых ограничений и необходимостью

оценки кредитоспособности хозяйствующего субъекта.
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Высоколиквидность компании обусловливается равно как степень

возмещения обязательств хозяйствующего субъекта его активами, период

каковых преобразуется в денежную конфигурацию и отвечает срокам закрытия

обязанностей.

Однако надо отметить, что чем меньше период для приобретения

определенного вида активов в денежном выражении, тем значительнее его

ликвидность.

Рис.1.11. Соотношение активов по степени ликвидности и обязательств по

сроку погашения [20, с. 288]

Анализ ликвидности баланса представляет собой сравнение средств по

активу, систематизированных по степени их ликвидности и размещенных в

последовательности убывания ликвидности, с обязательствами по пассивам,

систематизированными по срокам возмещения и рас положенными в порядке их

оплаты (рис.1.11.).

Четвертое неравенство носит сбалансированный характер, если первые
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три условия выполнены это имеет важное значение. Это минимальные

требования финансовой стабильности , т.е. наличие у хозяйствующего субъекта

собственного оборотного капитала.

Надо отметить, что недостаток средств по одной группе активов

покрывается избытком по другой, но на практике более ликвидные активы не

могут заместить менее ликвидные средства. Вследствие этого, если каждое из

неравенств имеет знак, противоположный, что закрепляет ся в оптимальном

варианте, то ликвидность баланса различается от абсолютной.

Рис. 1.12. Характеристика показателей ликвидности [22, с. 88]

Вследствие этого, для анализа ликвидности необходимо определить

некоторые финансовые индикаторы. Цель подобного расчета - оценка

соотношения оборотных активов предприятия и краткосрочных обязательств

для их вероятного погашения (рис.1.12.).

Следовательно, показатель индикаторов ликвидности не является

симптомом позитивной или негативной платежеспособности, поэтому

рационально дополнить анализ расчетом показателей финансовой
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стабильности, его оценка характеризует, имеет ли предприятие «запас

прочности» и вероятность привлечения дополнительных заемных средств [3,

с. 14-21].

Оценка финансовой стабильности объединена с исследованием состава,

структуры и динамики обязательств организации (источников

финансирования). Главный интерес обращен на удельный вес обязательств и

собственного капитала предприятия, его показател ей и рост, что определяет

склонность или недееспособности руководства хозяйствующего субъекта к

риску при принятии финансовых решений [2, с. 55].

Основная задача финансовой стабильности - оценка уровня

самостоятельности предприятия от заемных средств и оптимальности

структуры активов и пассивов хозяйствующего субъекта.

Рис.1.13. Основные показатели, характеризующие источники

формирования запасов [25, с. 355]

Наиважнейшая задача анализа платежеспособности – это проведение

исследования показателей финансовой устойчивости. Абсолютными

показателями финансовой устойчивости являются показатели,

характеризующие состояние запасов и наличия источников их формирования.

Для характеристики источников формирования запасов применяют три
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основных показателя (рис.1.13.).

Показателям, представленным на рис. 1.13. соответствуют показатели

обеспеченности запасов источниками формирования:

–излишек (+), недостаток (–) собственного оборотного капитала:

                                  (1.1)

–излишек (+), недостаток (–) собственных и долгосрочных источников

формирования запасов:

                                (1.2)

–излишек (+), недостаток (–) общей величины источников покрытия

запасов:

              (1.3)

Излишек (+) или недостаток (–) источников средств для формирования

запасов является одним из критериев оценки финансовой устойчивости

предприятия.

Рассмотренные показатели обеспеченности запасов соответствующими

источниками финансирования трансформируются в трехфакторную модель М =

(∆ СОК, ∆ СДИ, ∆ ОИ), которая характеризует тип финансовой устойчивости

предприятия. На практике встречаются четыре типа финансовой устойчивости

(рис.1.14.).

Относительные показатели финансовой стабильности характеризуют

уровень защищенности заинтересованност и вкладчиков и должников. В основе

их расчета лежит стоимость средств или источников функционирования

хозяйствующего субъекта.
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Рис.1.14. Типа финансовой устойчивости  [15, с. 21]

Собственники организации заинтересованы в оптимизации собственного

капитала и минимизации ссудных денежных средств в совокупном объеме

финансовых источников. Займодавцы расценивают экономическую

стабильность заемщика согласно величине собственного капитала  и

возможности избежания разорения.

Экономическая стабильность компании характеризуется собственным

капиталом, ссудными денежными средствами и расценивается с содействием

концепции экономических коэффициентов  [16, с. 42].

Показатели деловой активности делятся на качественные (текущие и

перспективные) и количественные (абсолютные и относительные)  (рис.1.15.).

Вслед за тем как, были рассмотрены технологии исчисления показателей

ликвидности и экономической стабильн ости следует осуществить расчет

индикаторов деловой активности  и прибыльности с целью определения

эффективности финансово-экономической работы компании.

Базой распространенных методов рассмотрения деловой активности

деятельный компании считается анализ об орачиваемости активов и

обязательств фирмы. В следствии этого возникает возможность рассмотреть

темп их обращения в границах кругооборота капитала.
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Рис. 1.15. Характеристика качественных и количественных показателей

деловой активности [17, с.24].

Чем больше темп, тем более значительную деловую активность

показывает хозяйствующий субъект. Сочетая промежуток оборачиваемости

используемых активов и кратковременных обязательств, возможно продумать

длительность экономического цикл а, снижение которого говорит об

увеличении деловой активности компании .

Основными показателями для оценки деловой активности являются :

–коэффициент оборачиваемости активов – показывает скорость оборота

всего авансированного капитала (активов), т.е. количество совершенных им

оборотов за анализируемый период:

                                                       (1.4)

где ВР – выручка от реализации товаров, работ, услуг

– средняя стоимость активов;

– продолжительность одного оборота активов в днях характеризует
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продолжительность одного оборота всего  авансируемого капитала (активов) в

днях:

                                                    (1.5)

Согласно этому алгоритму определяются и прочие коэффициенты

оборачиваемости и длительности оборачиваемости: внеоборотных и оборотных

активов, дебиторской и кредиторской задолженности, а кроме того

собственного капитала.

Следует выделить, что при ускорении оборачиваемости дебиторской

задолженности наблюдается повышение значений коэффициент а, что говорит о

совершенствовании расчетов с дебиторами.

Сокращение длительности оборачиваемости данного вида

задолженности и собственного капитала –это позитивная направленность. А

ускорение оборачиваемости кредиторской задо лженности отрицательно влияет

на  ликвидность компании  [19, с. 120].

Для того чтобы оценивать эффективности использования оборотных

средств, необходимо сравнить характеристики показателей за отчетный и

предшествующий период.

Сравнивая коэффициенты оборачи ваемости, необходимо знать, что

увеличение их значения означают ускорение оборачиваемости, а снижение –

затормаживание оборачиваемости.

Чтобы определить сумму средств, высвобожденных из оборота в связи с

ускорением оборачиваемости оборотных средств, следуе т отклонение в

продолжительности одного оборота умножить на фактический однодневный

оборот:

                                (1.6)
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где ∆ П – разница между продолжительностью оборота фактической и

предшествующей;

ВР1день (факт) – фактический однодневный обо рот:

                                     (1.7)

где – годовая фактическая выручка.

Эффективность и финансовая рациональность функционирования

компании расценивается путем определения коэффициентов рентабельности.

Значение фразы рентабельность - прибыльность, доходность. Организация

является доходной, в случае если прибыль от продажи продукции (товаров,

услуг) возмещает расходы производств и, помимо этого, формирует

необходимую сумму доходов,  эффективной финансово -экономической

деятельности фирмы.

Финансовая суть рентабельности раскрывается посредством

характеристик системы индикаторов (показателей). Единое их значение –

установление суммы прибыли с одного рубля вложенного капитала [20, с. 272].

Анализ рентабельности компании выполняется с целью определения

целесообразности расходов, моделирования экономических результатов в

взаимосвязи с меняющимися факторами финансово -хозяйственной

деятельности предприятия.

Согласно значению показателя рентабель ности возможно дать оценку

долговременному благосостоянию компании, т.е. определить умение компании

приобретать необходимый доход, который может быть инвестирован  в

расширенное воспроизводство .

Этот коэффициент считается наиболее значимым, нежели характери стики

финансовой стабильности и ликвидности.

Таким образом, можно сделать вывод, что показатели рентабельности

характеризуют финансовые результаты и эффективность деятельности
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предприятия. Они измеряют рентабельность организации с различных позиций

и группируют в соответствии с интересами внутренних и внешних

пользователей экономического процесса.

Коэффициенты рентабельности характеризуют прибыльность

деятельности компании, рассчитываются как отношение полученной прибыли к

затраченным средствам или объему реализованной продукции.

Различают рентабельность всего капитала, внеоборотных и оборотных

активов, собственных средств, продаж, реализованной продукции. В ходе

анализа необходимо исследовать динамику вышеупомянутых коэффициентов

рентабельности, реализации плана согласно их уровня и осуществить

межхозяйственные сопоставления с бизнесконкурентами.

1.3 Зарубежный опыт оценки финансового состояния предприятия

Технология выполнения зарубежного анализа  по многим параметрам

похожа на основные принципы определения финансового состояния в нашей

практике.

Отличия прослеживаются в информативном обеспечении субъектов,

осуществляющих исследование. За границей почти любое причастный субъект

может получить данные о работы каждой компании [24, с. 207].

Посылом к применению модификаций с целью диагностики

экономического состояния считается исследование коэффициентов финансовой

отчетности учреждений.

Российские и иностранные экономисты предлагают разнообразные схемы

анализа и оценки финансовой  отчетности, отталкиваясь от целей и задач

анализа, информативной основы, технологического предоставления,

быстротечных ресурсов, навыка и квалификации специалиста, проводящего

анализ. На сегодня,  эксперты акцентируют внимание на характерны х чертах

самостоятельных подходов в становлении и формировании

систематизированного анализа финансовой отчетности .
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В создании академических течений рассмотрения анализа финансовой

отчетности различают  ряд направленностей.

Представители первой школы  (Р. Фолк – R. Foulke), публиковавшие

свои труды в сфере анализа и оценки кредитоспособности фирм, стремились

аргументировать комплект относительных показателей, подходящих для

выполнения подобного анализа.

Их задача заключалась в отборе таких коэффициентов, какие,

несомненно, помогли бы дать ответ, сумеет ли предприятие  рассчитаться по

краткосрочным обязательствам.

Этот подход анализа они оценивали как более значимый, по этой причине

предлагали собственные аналитические комбинации в применении

индикаторов, определяющих оборо тные средства, собственный оборотный

капитал, а также обязательства предприятия.

Представители данной школы были первыми, которые выявили

разнообразие аналитических коэффициентов (индикаторов), которые могут

быть рассчитаны по данным бухгалтерской отчетнос ти и дают возможность

принимать управленческие решения, приводящие к минимизации затрат и

увеличения прибыли.

Основная идея представителей второй школы  (А. Уолл – А. Wall)

заключается в том, что аналитические  индикаторы (коэффициенты),

исчисленные согласно сведениям финансовой отчетности, могут быть полезны

только в том случае, если имеются показатели, с пороговыми значениями с

которыми данные коэффициенты возможно сопоставлять.

Создание подобных нормативов с целью определения коэффициентов

выполняется согласно отраслям, подотраслям и группам монотипных фирм

посредством распределения данных коэффициентов с помощью статистических

методик.

В направлениях этих тенденций осуществлялись исследования, которые

выявили, что для индикаторов (коэффициентов) свойствен на пространственно-

временная мультиколлинеарность, что позволило классифицировать
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коэффициенты по категориям: показатели одной и той же группы

коррелируются между собой; показатели разных групп относительно

независимы.

Представители третьей школы  (Дж. Блисс – J. Bliss) создают основные

принципы анализа финансовой отчетности в взаимосвязи индивидуальных

коэффициентов, отображающих экономическое положение компании, с

обобщающими показателями эффективности текущей финансово -

экономической деятельности фирм (к примеру, эффективность

субсидированных денежных средств). Главная цель – создание системы

показателей.

Представители четвертой школы  (Э. Альтман – Е. Altman) главный

акцент сделали на   анализе финансовой устойчивости фирм, определив на

первое место перспективный анализ против ретроспективного.

Согласно их взгляду, значимость финансовой отчетности

обусловливается её возможностью прогнозировать вероятность банкротства .

Проведенные исследования зарубежных экспертов в сфере прогноза

банкротства компаний дают возможность сделать заключение о том, что из

большого количества применяемых коэффициентов возможно подобрать

только ряд нужных и наиболее четко предрекающих несостоятельность

(банкротство).

Максимальную популярность в данной сфере приобрела деятельность

знаменитого экономиста Э. Альтмана, придумавшего с помощью аппарата

многочисленного дискриминантного анализа способ расчета

кредитоспособности, что дает возможность в первоначальном приближении

разделить компании на  возможных банкротов и небанкротов.

На базе данных коэффициентов Альтман основал конечную форму

(модель)  Z-форма (счета), которая  считается один из ключевых способов

оценки вероятности банкротства компаний и обширно применяется в

Соединенных Штатах Америки.

Дж. Блисс в 1972 г. создал четырехфакторную модель оценки
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финансового состояния  компании с помощью, которой можно было

диагностировать  банкротство компаний  в Англии.

Британские ученые Р. Таффлер и Г. Тишоу в 1977 г. испытали теорию

Альтмана на сведениях 80 английских фирм и создали четырехфакторную

прогнозную модель с отличающейся компоновкой факторов.

Один из способов множественного дискриминантного анализа (МДА) –

оценка платежеспособности компаний на базе модификации французов Ж.

Конана и М. Голдера,  позволяющей дать оценку возможности приостановки  и

задержки платежей компанией .

За минувшие 30 лет зарубежными бухгалтерами и экономистами создано

большое число подобных модификаций, с помощью которых дать оценку

посредством МДА возможно не только для к омпании, но и для отрасли и

региона.

Но использование иностранных модификаций к российским компаниям

потребует предосторожности,  так как они не принимают во внимание

специфику деятельности российских предприятий  и финансовую обстановку в

стране.

По этой причине следует создать российские модификации для любой

сферы деятельности согласно методам дискриминантного анализа с учетом

особенностей и реальной экономической ситуации .

Представители пятой школы  (Г. Фостер – G. Foster) полагают, что

значимость отчетности заключается в её применении с целью моделирования

уровня результативности вложения денежных средств в те или иные ценные

бумаги и степени риска связанного с ним.

Это течение чрезмерно теоретизировано. Исследования в сфере

факторного анализа, которые проводятся, начиная с 20 столетия, обладают

огромной значимостью для  расширения потенциальных возможностей

применения аналитических коэффициентов с целью наиболее эффективного

внутрифирменного анализа и управления предприятием в целом.
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Глава 2 Анализ и оценка финансового состояния ООО «Торговая сеть

«Торес»»

2.1 Организационно-правовая характеристика предприятия

«Торговая сеть «Торес», ООО (ООО «ТС «Торес») зарегистрирована по

адресу Краснодарский край, г.Туапсе, б ульвар Морской, д.1, 352800.

Исполняющий обязанности директора организации общество с ограниченной

ответственностью «Торговая сеть «Торес» Торосян Илья Игоревич. Основным

видом деятельности компании  является торговля розничная в

неспециализированных магазинах. Также ООО «ТС «Торес», работает еще по 45

направлениям. Размер уставного капитала 10 000 руб. : Торосян Георгий

Георгиевич 3,8 тыс. (38%), Торосян Игорь Георгиевич 3,8 тыс . (38%), ООО

Фирма «Торес»,  2,4 тыс. (24%) [18].

ООО «ТС «Торес» присвоен ИНН 2365004287, КПП 236501001, ОГ РН

1052313097100, ОКПО 78244625. Действует с 17.10.2005.

Организация насчитывает 6 филиалов и 2 дочерние компании. Имеет 36

лицензий.

Среднесписочная численность – 62 человека.

ООО «ТС «Торес» иметь в распоряжении круглую печать, включающую

его полное фирменное наименование на русском языке и указание на его место

нахождения. Фирма иметь в своем распоряжении штампы и бланки со своим

наименованием, собственную эмблему и другие средства визуальной

идентификации.

Целями деятельности - расширение рынка товаров и услуг, а также

извлечение прибыли.

Предметом деятельности фирмы является:

 розничная торговля в неспециализированных магазинах;

 розничная торговля в неспециализированных магазинах

преимущественно пищевыми продуктами, включая напитки, и
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табачными изделиями;

 розничная торговля в неспециал изированных магазинах

замороженными продуктами;

 розничная торговля пищевыми продуктами, включая напитки, и

табачными изделиями в специализированных магазинах;

 розничная торговля фруктами, овощами и картофелем;

 розничная торговля мясом и мясом птицы, включая субпродукты;

 розничная торговля продуктами из мяса и мяса птицы;

 розничная торговля рыбой, ракообразными и моллюсками;

 розничная торговля хлебом и  хлебобулочными изделиями;

 розничная торговля сахаристыми кондитерскими изделиями,

включая шоколад;

 розничная торговля мороженым и замороженными десертами

 розничная торговля алкогольными напитками;

 розничная торговля табачными изделиями;

 розничная торговля молочными продуктами;

 розничная торговля вне магазинов

 розничная торговля в палатках и на рынках [18].

Рейтинг надежности отражает мнение специалистов ООО «Торговая сеть

«Торес» относительно различных аспектов функционирования компании по

пятибалльной шкале:

1) По общим признакам 4 балла: оценка по критериям: возраст

компании, количество учредителей, тип и массовость  юридического адреса,

размер уставного капитала и основных средств, наличие филиалов, отчетность

в Росстат и пр. общедоступная информация

2) Финансовое состояние 4 балла: комплексная оценка по

показателям: выручка, имущество, рентабельность имущества,

платежеспособность, обеспеченность собственными сред ствами

3) Платежеспособность 5 баллов: заключение на основе пяти разных
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методик: Альтмана, Таффлера, Фулмера, Сайфуллина -Кадыкова, Зайцевой

4) Репутация участника торгов 5 баллов: многократность участия и

победы в торгах

5) Арбитражная практика 5 баллов: количество участий в

арбитражных делах в качестве истца или ответчика. В судах организация

выиграла 25% процессов в качестве истца [18].

2.2 Анализ финансово – экономической деятельности исследуемого

объекта

Анализ финансового состояния О ОО «Торговая сеть «Торес» выполнен за

период 2015-2016г.г.

Экономическое положение компании и е е стабильность существенно

зависят от того, каким имуществом располагает исследуемое предприятие, в

какие активы вложен капитал и как ую доходность они приносят.

Руководитель компании обязан точно понимать, за счёт каких ключей

ресурсов оно станет реализовывать финансово -хозяйственную деятельность и в

какие области станет инвестировать собственный основной капитал.

Работа по обеспечению коммерческой деятельности достаточными

экономическими ресурсами считается основным направлением в работе каждой

компании. Вследствие этого анализ и оценка имущества, источников его

формирования и размещения денежных средств имеет огромную  значимость.

Анализ структуры имущества исследуемого объекта и источники его

формирования представлены в табл. 2.1.

Из табл.2.1 видно, что структура активов ООО «Торговая сеть «Торес» за

2016г. характеризуется соотношением: 22,8% внеоборотных активов и 77,2%

текущих. Активы компании за анализируемый период возросли на 5064 тыс.

руб. (на 9,4%). Принимая во внимание увеличение активов, следует  отметить,

что собственный капитал увеличился в меньше й степени - на 6,3%. Отстающее



31

повышение собственного капитала относительно о бщего изменения активов

надлежит рассматривать как отрицательный фактор.

Таблица 2.1

Анализ структуры имущества ООО «Торговая сеть «Торес» и источники

его формирования за 2015-2016г.г.1

ОтклонениеНаименование показателя 2015г
тыс. руб.

2016 г
тыс. руб.

2015г
%

2016г
% тыс. руб. %

Актив
1. Внеоборотные активы 12740 13478 23,6 22,8 738 105,8
в том числе: основные
средства

12535 13387 23,2 22,8 852 106,8

нематериальные
активы

- - - - - -

2. Оборотные, всего 41267 45593 76,4 77,2  326 110,5
в том числе: запасы 12960 12373 24 21 -587 95,5
дебиторская
задолженность

- - - - - -

денежные средства и
краткосрочные
финансовые вложения

28307 33220 52,4 56,2 4913 117,4

Пассив
1. Собственный капитал 46240 49151 85,6 83,2 2911 106,3
в том числе:
нераспределенная
прибыль (непокрытый
убыток)

5458 4679 10,1 7,9 -779 85,7

2. Долгосрочные
обязательства,
всего

- - - - - -

в том числе: заемные
средства

- - - - - -

3. Краткосрочные
обязательства*,
всего

7767 9920 14,4 16,8 2153 127,7

в том числе: заемные
средства

- - - - - -

Валюта баланса 54007 59071 100 100 5064 109,4

Увеличение величины активов компании сопряжен о, в основном, с

увеличением таких позиций актива бухгалтерского баланса  как:

 денежные средства и краткосрочные финансовые вложения -

4913 тыс. руб. (17,4%)
1 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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 основные средства - 852 тыс. руб. (6,8%)

Вместе с тем, в пассиве баланса прирост наблюдается по строкам:

 собственный капитал - 2911 тыс. руб. (6,3%)

 кредиторская задолженность - 2153 тыс. руб. (27,7%)

Из числа негативно изменившихся статей баланса можно отметить

«запасы» в активе и «нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) » в

пассиве (-587 тыс. руб. и -779 тыс. руб. соответственно).

На рис. 2.1.-2.2. представлено соотношение основных групп активов и

пассивов баланса организации.

Рис. 2.1. Структура активов баланса ООО «Торговая сеть «Торес» за

2016г.2

Рис. 2.2. Структура пассивов баланса ООО «Торговая сеть «Торес» за

2 Рисунок составлен по данным, получен ным в процессе исследования
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2016г.3

Следующим этапом анализа финансового состояния  ООО «Торговая

сеть «Торес» является расчет оценк и стоимости собственного капитала по

отношению к уставному капиталу (табл. 2.2).

Таблица 2.2

Оценка стоимости собственного капитала ООО «Торговая сеть «Торес»  за

2015-2016г.г.4

ОтклонениеНаименование

показателя

2015г

тыс.

руб.

2016 г

тыс.

руб.

2015г

%

2016г

% тыс.

руб.

%

Собственный капитал 46240 49151 85,6 83,2 2911 106,3

Уставный капитал 1000 1000 1,9 1,7 - -

Превышение

собственного

капитала  над

уставным капиталом

45240 48151 83,7 81,5 2911 106,4

Валюта баланса 54007 59071 - - - -

Собственный капитал ООО «Торговая сеть «Торес» намного превышает

уставный капитал: 2015г. на 83,7%, 2016г. на 81,5%.

Это соотношение позитивно определяет финансовое состояние, целиком

удовлетворяя стандартам  к величине чистых активов фирмы.

К тому же, установив текущее положение показателя, необходимо

отметить повышение чистых активов на 6,3% в течение анализируемого

периода (2016 г.).

Превышение собственного капитала над уставным капиталом и в то же

время их рост за период свидетельствует о хорошем финансовом состоянии

3 То же
4 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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ООО «Торговая сеть «Торес» по этому показателю.

Динамика собственного и уставного капитала исследуемого объекта

представлена на рис. 2.3.

Рис. 2.3. Динамика собственного и уставного капитала ООО «Торговая

сеть «Торес» за 2015-2016г.г.5

Одной из немаловажной характеристикой анализа финансового состояния

компании считается анализ финансовой устойчивости, который

характеризуется коэффициентами финансовой устойчивости (табл. 2.3).

Таблица 2.3

Сводные данные расчета показателей финансовой устойчивости ООО

«Торговая сеть «Торес» за 2015-2016 г.г.6

Значение

показателя

Наименование показателя

2015г 2016 г

Изменение

показателя

Нормативное

значение

показателя

1. Коэффициент автономии 0,86 0,83 -0,03 не менее 0,4

2. Коэффициент

обеспеченности

собственными оборотными

средствами

0,5 0,4 - 0,1 0,1 и более

5 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
6 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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3. Индекс постоянного

актива

0,3 0,3 0



36

Продолжение таблицы 2.3

4. Коэффициент покрытия

инвестиций

0,86 0,83 -0,03 0,7 и более

5. Коэффициент

маневренности

собственного капитала

0,72 0,73 0,01 0,15 и более

6. Коэффициент

мобильности имущества

0,76 0,77 0,01

7. Коэффициент

мобильности оборотных

средств

0,52 0,56 0,04

8. Коэффициент

обеспеченности запасов

2,5 2,9 0,4 0,5 и более

Коэффициент автономии организации на в 2016 г. составил 0,83. Данный

коэффициент характеризует степень зависимости организации от заемного

капитала.

Полученное значение говорит о неоправданно высокой доли

собственного капитала (83%) в общем капитале.

Организация слишком осторожно относится к привлечению заемных

денежных средств.

Падение коэффициента автономии за рассматриваемый период

составило – 0,03.

За анализируемый период коэффициент обеспеченности собственными

оборотными средствами составляет 0,4 и снизился незначительно, на 0 ,1. В

2016г. коэффициент демонстрирует очень хорошее значение, т.к нормативное

значение показателя 0,1 и выше.

В течение анализируемого периода  2015-2016г.г. коэффициент

покрытия инвестиций уменьшился на 0,03, однако значение коэффициента в

2015г.  составляет 0,86, а в 2016г. 0,83, что соответствует нормативному
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значению 0,7 и более.

Значение коэффициента обеспеченности материальных запасов в 2016г.

составило 2,9, что не противоречит нормативному значен ию.

В течение анализируемого периода коэффициент обеспеченности

материальных запасов заметно вырос на 0,4.

На 31.12.2016 значение коэффициента обеспеченности материальных

запасов можно характеризовать как вполне соответствующее нормальному.

Динамика показателей финансовой устойчивости ООО «Торговая сеть

«Торес» представлена на рис. 2.4.

Рис. 2.4. Динамика показателей финансовой устойчивости ООО «Торговая

сеть «Торес» за 2015-2016г.г.7

Проведем анализ финансовой устойчивости по величине собственных

7 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
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оборотных средств, отразив данные анализа в табл. 2.4.

Таблица 2.4

Анализ финансовой устойчивости по величине собственных обо ротных

средств ООО «Торговая сеть «Торес»  за 2015-2016г.г.8

Значение показателя ОтклоненияНаименование показателя
2015г.

тыс. руб.
2016 г 2015г 2016 г

Собственные основные средства
(собственный капитал(-) внеоборотные
активы)

33500 35673 20540 23300

Табл. 2.4 показывает, что наблюдается покрытие собственными

оборотными средствами имеющихся у организации запасов, поэтому

финансовое положение по данному признаку можно характеризовать как

абсолютно устойчивое. Более того показател ь покрытия собственными

оборотными средствами запасов за рассматриваемый период улу чшил свои

значения.

Таблица 2.5

Расчет коэффициентов ликвидности ООО «Торговая сеть «Торес» за

2015-2016г.г.9

Значение показателяНаименование показателя
2015г 2016 г

Изменение
показателя

Нормативное
значение

показателя
Коэффициент текущей (общей)
ликвидности (оборотные
активы/краткосрочные обязательства)

5,3 4,6 -0,7 не менее 2

Коэффициент быстрой
(промежуточной) ликвидности
(краткосрочная дебиторская
задолженность(+)денежные средства и
краткосрочные финансовые вложения/
краткосрочные обязательства)

3,6 3,4 -0,2 1 и более

Коэффициент абсолютной
ликвидности
(денежные средства и краткосрочные
финансовые вложения/краткосрочные
обязательства)

3,6 3,4 -0,2 0,2 и более

Важным показателем финансовой устойчивости организации является

8 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
9 То же
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показатель ликвидности. Расчет коэффициентов ликвидности ООО «Торговая

сеть «Торес» за 2015-2016г.г. представлен в табл. 2.5.

В 2016г. коэффициент текущей (общей) ликвидности полностью

укладывается в норму (4,6 при нормативном значении не менее 2). В тоже

время за год коэффициент снизился на – 0,7.

Для коэффициента быстрой ликвидности нормативным значением

является 1 и более. В данном случае его значение составило 3,4. Это означает,

что у ООО «Торговая сеть «Торес» достаточно активов, которые можно в

сжатые сроки перевести в денежные средства и погасить краткосрочную

кредиторскую задолженность.

Соответствующим норме оказался коэффициент абсолютной

ликвидности (3,4 при норме 0,2 и более). В тоже время за весь анализируемый

период коэффициент абсолютной ликвидности снизился на -0,2.

Рис. 2.5. Динамика коэффициентов ликвидности ООО «Торговая сеть

«Торес» за 2015-2016г.г. 10

Рис. 2.5. наглядно показывает, что н есмотря на то, что коэффициенты

ликвидности имеют тенденцию к снижению, они полностью отвечают

нормативным значениям.

Проведем анализ соотношения активов по степени ликвидности и

10 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
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обязательств по сроку погашения, полученные результаты сгруппируем в табл.

2.6.

Таблица 2.6

Анализ соотношения активов по степени ликвидности и обязательств по

сроку погашения ООО «Торговая сеть «Торес» за 2016г. 11

Активы по
степени

ликвидности

2016г.
тыс.
руб.

Прирос
т,
%

Норма
тивно

е
соотн
ошени

е

Пассивы по сроку
погашения

2016г.
тыс.
руб.

Прирост,
%

Излишек
(недоста

ток)
платежн

ых
средств,
тыс. руб.

А1.
Высоколиквидны
е активы (ден. ср-
ва +
краткосрочные
фин. вложения)

33220 + 17,4 ≥ П1. Наиболее
срочные

обязательства
(привлеченные
средства) (текущ.
кред. задолж.)

9920 +27,7 +23300

А2.
Быстрореализуем
ые активы
(краткосрочная
дебиторской
задолженность)

0 - ≥ П2.
Среднесрочные
обязательства
(краткосроч.
обязательства
кроме текущ.
кредит, задолж.)

0 - -

А3. Медленно
реализуемые
активы (прочие
оборот, активы)

12373 -4,5 ≥ П3.
Долгосрочные
обязательства

0 - +12373

А4.
Труднореализуем
ые активы
(внеоборотные
активы)

13478 +5,8 ≤ П4.
Постоянные
пассивы
(собственный
капитал)

49151 +6,3 -35673

Как показывает табл. 2.6 все четыре неравенства, выполняются, что

свидетельствует об идеальном соотношении активов по степени ликвидности

и обязательств по сроку погашения.

2.3 Оценка эффективности деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»»

Основные финансовые результаты деятельности ООО «Торговая сеть

«Торес» за 2015-2016г.г. приведены ниже в табл.2.7. Из «Отчета о финансовых

11 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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результатах» следует, что за 2016г. организация получила прибыль от продаж

в размере 5193 тыс. руб., что составило 2, 3% от выручки. По сравнению с

аналогичным периодом прошлого года прибыль от продаж выросла на 10 тыс.

руб., или на 0,2%.

По сравнению с прошлым периодом в 2016г. выросла как выручка от

продаж, так и расходы по обычным видам деятельности : на 20698 тыс. руб.  и

20688 тыс. руб. соответственно.

Убыток от прочих доходов за последний год составил 1255 тыс. руб.,

прочие расходы также уменьшились на 365 тыс. руб. таким образом, убыток

от прочих операций составил 890 тыс. руб.

Показатель чистой прибыли уме ньшился за счет убытка от прочих

операций и составил 4679 тыс. руб.

Таблица 2.7

Анализ финансовых результатов деятельности ООО «Торговая сеть

«Торес» за 2015-2016г.г.12

ОтклонениеНаименование показателя 2015г.

тыс.

руб.

2016г.

тыс. руб. тыс. руб. %

1. Выручка 207688 228386 20698 110

2. Расходы по обычным видам

деятельности

202505 223193 20688 110,2

3. Прибыль (убыток) от продаж 5183 5193 10 100,2

4. Прибыль до уплаты процентов и

налогов

4442 3559 -883 80,1

5. Прочие доходы 2676 1421 -1255 53,1

6. Прочие расходы 3417 3055 -365 89,4

7. Налог на прибыль и прочее 1016 1120 104 110,2

8. Чистая прибыль (убыток) 5458 4679 -779 86,7

Динамика выручки, себестоимости, прибыли от продаж и чистой

прибыли представлена на рис. 2.6.

12 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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Рис. 2.6. Динамика выручки, себестоимости, прибыли от продаж и чистой

прибыли ООО «Торговая сеть «Торес» за 2015-2016г.г.13

Важным показателем, влияющим на эффективность деятельности

исследуемого предприятия, является рентабельность продаж.  Расчет проведен

по трем показателям: валовой прибыли, прибыли до налогообложения и чистой

прибыли (табл. 2.8).

Таблица 2.8

Анализ рентабельности продаж ООО «Торговая сеть «Торес» за 2015-

2016г.г.14

ОтклонениеНаименование показателя 2015г.
(коп.)

2016г.
(коп.) коп. %

Рентабельность продаж по валовой прибыли
(величина прибыли от продаж в каждом рубле
выручки)

2,5 2,2 -0,3 88,0

Рентабельность продаж по прибыли до
налогообложения

2,1 1,6 -0,5 76,2

Рентабельность продаж по чистой прибыли
(величина чистой прибыли в каждом рубле выручки)

1,6 1,1 -0,5 68,75

За 2016 г. ООО «Торговая сеть «Торес» получила прибыль, как от

основной деятельности, так и от финансово - хозяйственной деятельности  в

целом, о чем свидетельствуют положительные значения всех трех

13 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
14 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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представленных в табл. 2.8 показателей рентабельности.

Рентабельность продаж по валовой прибыли, т.е. величина п рибыли от

продаж в каждом рубле выручки  в 2016г. составляет 2,2 коп. Рентабельность

продаж по прибыли до налогообложения в 2016г. составляет 1,6 коп. , т.е. в

каждом рубле выручки содержалось 1,6 коп. прибыли до налогообложения.

Рентабельность продаж по чистой прибыли, т.е. величина чистой прибыли в

каждом рубле выручки в 2016г. составляет 1,1 коп.

Тем не менее, имеет место падение рентабельности  продаж по сравнению

с данным показателем за 2015г. по всем трем показателям:  соответственно на

0,3 коп., 0,5 коп. и на 0,5 коп.

Динамика показателей рентабельности продаж представлена на рис.2.7.

Рис.2.7. Динамика показателей рентабельности продаж ООО «Торговая

сеть «Торес» за 2015-2016г.г.15

Далее проведен расчет показателей деловой активности или

оборачиваемости, которые характеризуют скорость возврата средств

вложенных в финансово-хозяйственную деятельность (табл. 2.9).

Среднегодовая выручка рассчитана путем деления выручки за 2016г. на

365 дней. Расчет средних величин оборотных средств, запасов, кредиторской

15 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
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задолженности, активов и собственного капитала определяется как средне

арифметическое значение выше перечисленных  показателей на начало и конец

2016г. Значение в днях определяется путем деления 365 дней на коэффициент

соответствующего показателя деловой активности.

Таблица 2.9

Расчет показателей деловой активности ООО «Торговая сеть «Торес» за

2016г.г.16

Наименование показателя Значение в
днях

2016г.

Коэффициент
оборачиваемости

2016г.
Оборачиваемость оборотных средств
(отношение средней величины оборотных активов к среднедневной выручке;  нормальное
значение для данной отрасли: не более 101 дн.)

67 5,3

Оборачиваемость запасов
(отношение средней стоимости запасов к среднедневной себестоимости проданных товаров;
нормальное значение для данной отрасли: 46 и менее дн.)

21 17,62

Оборачиваемость кредиторской задолженности
(отношение средней величины кредиторской задолженности к среднедневной выручке)

14,5 25,17

Оборачиваемость активов
(отношение средней стоимости активов к среднедневной выручке)

91 4,04

Оборачиваемость собственного капитала
(отношение средней величины собственного капитала к среднедневной выручке)

76 4,8

Из табл. 2.9 видно, что оборачиваемость активов за 2016г. показывает,

что организация получает выручку, равную сумме всех имеющихся ак тивов за

91 календарный день. При этом требуется 21 день, чтобы получить выручку

равную среднегодовому остатку материально -производственных запасов.

16 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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Глава 3 Мероприятия по повышению эффективности финансово -

экономической деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»»

На основании проведенного исследования можно сделать следующие

выводы:

1) Показатели, положительно характеризующие финансовое

положение и результаты деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»:

 Собственный капитал намного превышает уставный капитал: 2015г.

на 83,7%, 2016г. на 81,5%, к тому же он увеличился за анализируемый период

на 6,3%.

 Коэффициент обеспеченности собственными оборотными

средствами составляет 0,4 и снизился незначительно, на 0.1 . В 2016г.

коэффициент демонстрирует очень хорошее значение, т.к. нормативное

значение показателя 0,1 и выше.

 В течение анализируемого периода 2015 -2016г.г. коэффициент

покрытия инвестиций уменьшился на 0,03, однако значение коэффициента в

2015г.  составляет 0,86, а в 2016г. 0,83, что соответствует нормативному

значению 0,7 и более.

 В 2016г. коэффициент текущей (общей) ликвидности полностью

укладывается в норму (4,6 при нормативном значении не менее 2).

 Для коэффициента быстрой ликвидности нормативным значе нием

является 1 и более. В данном случае его значение составило 3,4.

 Соответствующим норме оказался коэффициент абсолютной

ликвидности (3,4 при норме 0,2 и более).

 Идеальное соотношение активов по степени ликвидности и

обязательств по сроку погашения

 За 2016г. организация получила прибыль от продаж в размере 5193

тыс. руб., что составило 2,3% от выручки. По сравнению с аналогичным

периодом прошлого года прибыль от продаж выросла на 10 тыс. руб., или на
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0,2%.

 Показатель чистой прибыли уменьшился за счет  убытка от прочих

операций и составил 4679 тыс. руб.

2) Показатели, отрицательно характеризующие финансовое

положение и результаты деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»:

 Показатели рентабельности продаж имеют положительное

значение, однако наблюдается  сниж ение всех трех показателей относительно

аналогичных показателей рентабельности за такой же период 2015г. А

именно: рентабельность продаж по валовой прибыли уменьшилась на 0,2  коп.

и составила 2,3 коп., рентабельность продаж по прибыли до налогообложения

снизилась на 0,5 коп. и составила 1,6 коп., р ентабельность продаж по чистой

прибыли также сократилась на 0,5 коп. и составила 1,1 коп.

Основная причина ухудшения показателей рентабельности продаж –

снижение платежеспособности население и как следствие, сниже ние спроса на

продукцию, реализуемую в ООО «Торговая сеть «Торес».

Следовательно, для повышения показателей рентабельности продаж и в

целом финансового состояния исследуемого объекта необходимо разработать

мероприятия направленные на увеличение объема прод аж.

Для формирования политики и целей в области  повышения

рентабельности продаж, а так же для достижения этих целей направленных на

увеличение выручки в ООО «Торговая сеть «Торес» необходимо разработать

Программу лояльности покупателей – это система вознаграждений

постоянных покупателей. Она помогает справляться с конкуренцией,

привлекать и формировать пул постоянных клиентов, позволяет увеличить

выручку и решает три задачи:

1) Привлекает новых клиентов.  Они пока еще не лояльны, но

действующая программа лояльности в данном конкретном магазине, им

становится интересной.

2) Удерживает существующих клиентов , делая их постоянными

лояльными покупателями.
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3) Противодействует усилиям конкурентов .

Программа лояльности покупателей ООО «Торговая сеть «Торе с»

представлена на рис. 3.1.

Рис. 3.1. Программа лояльности покупателей ООО «Торговая сеть

«Торес»17

1) Накопительные карты. При первой покупке покупатель

оформляет карту, на которую начисляются бонусы. С каждой покупкой на

карте покупателя накапливаются бонусы, т.е. возвращаются деньги.

Чем больше покупаешь, тем больше бонусов приходит на карту т.е. объем

и количество бонусов зависят от каждой п окупки. Эти бонусы покупатель в

дальнейшем может использовать для оплаты других, следующих покупок.

При покупке на 500 руб. бонус 5%, т.е. на накопительную карту

покупателя вернется 25 руб., на 1000 руб. и более бонус 10%.

Введение накопительных карт прив едет к тому, что покупатели будут

приходить и покупать в магазинах ООО «Торговая сеть «Торес» чаще  и

рекомендовать своему окружению.

Затраты будут заключаться в заказе пластиковых карт для покупателей

ООО «Торговая сеть «Торес» и рекламных мероприятий си стеме бонусов.

В качестве изготовителя карт выбрана компания ООО «Рецикл Экспорт»,

работающая на рынке производства пластиковых карт с 2007 года. Цена заказа

зависит от тиража и представлена в табл. 3.1.

Первоначально для ООО «Торговая сеть «Торес» будет з аказано 5000

17 Рисунок составлен по данным, полученным в процессе исследования
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карт по цене 4,9 руб. стандартная пластиковая карта с печатью 4+4. Стоимость

партии карт составит 5000*4,9=24000 руб. Сроки: 5 -7 дней.

Таблица 3.1

Ценовой ряд на изготовление пластиковых карт в компании ООО

«Рецикл Экспорт»18

Показатели 500 шт. 1000 шт. 5000 шт. 10000 шт.

Стандартная

пластиковая карта

6,9 руб. 5,8 руб. 4,9 руб. 3,91 руб.

Персонализация 50коп/шт. 50коп/шт. 50коп/шт. 50коп/шт.

Эмбоссирование 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт.

Типирование 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт. 1,50 руб./шт.

Сроки 1-3 дня 3-5 дней 5-7 дней 5-7 дней

Из дополнительных опций выберем персонализацию (нанесение

индивидуального номера), эмбоссирование (выдавливание символа на карте) и

типирование (покрытие выдавливаемого символа фольгой).

В связи с этим стоимость одной карты увеличится на 3,5 руб. В целом

стоимость партии карт 5000*(4,9 руб.+3,5 руб.)=42000 руб.

Информация о введении накопительных карт для покупателей будет

размещена на официальном сайте ООО «Торговая сеть «Торес».

2) Акции по временному снижению цен на продукцию ООО

«Фирма «Торес». Поднять продажи можно путем снижения цены. Если на

какие-то продукты, особенно, популярные, которые покупают постоянно, даже

незначительно снизить цену, вполне возможно, что для покупок именно этих

продуктов покупатели будут приходить не к конкурентам, а к вам. Кажущееся

снижение поступления денег из -за снижения цен, будет компенсиров ано

объемами. То есть, по более низким ценам в количественном выражении

18 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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покупать будут больше, соответственно, общая сумма выручки увеличится.

Краткосрочное увеличение спроса при помощи акций, стимулирующих к

покупке предлагается проводить по двум направлениям:

 Праздничные скидки - 5% скидка на продукцию ООО «Фирма

«Торес» в течение 3-х дней до Нового года, Дня защитника Отечества,

Международного женского дня и Дня Победы.

 Скидки пенсионерам – каждое 15 число месяца с 9.00 -11.00 часов

пенсионеры могут покупать продукцию (кроме деликатесной) ООО «Фирма

«Торес» со скидкой 5%.

Предположим, что увеличение выручки от продажи в результате

реализации программы лояльности покупателей ООО «Торговая сеть «Торес»

увеличится на 5%. В табл. 3.2 представлен расчет экономической

эффективности от внедрения программы.

Таблица 3.2

Расчет экономического эффекта от внедрения программы лояльности

покупателей ООО «Торговая сеть «Торес»19

№

п.п.

Показатели Сумма

Затраты на изготовление пластиковых карт:

Стандартная пластиковая карта  (5000*4,9 = 24500 руб.) 24500

Дополнительные опции:

Персонализация  (5000*0,5=2500 руб.) 2500

Эмбоссирование (5000*1,50=7500 руб.) 7500

Типирование (5000*1,50=7500 руб.) 7500

1.

Итого затраты на изготовление партии карт (руб.) 42000

2. Акции по временному снижению цен на продукцию ООО «Фирма

«Торес»: Праздничные скидки, скидки пенсионерам

-

3. Ожидаемое увеличение выручки от внедрения программы лояльности

покупателей на 5% (тыс. руб.) 228386*5%

11419,3

4. Ожидаемая себестоимость (тыс. руб.) 223193*5% 11159,65

19 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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5. Экономический эффект (тыс. руб.) 11419,3 –11159,65 – 42,0 217,65

Таким образом, из расчетов видно, что экономический эффект от

внедрения программы лояльности покупателей составит 217,65 тыс. руб., т.е.

мероприятие от внедрения накопительных карт и проведения акций по

временному снижению цен продукции ООО «Фирма «Торес» экономически

обоснованно.

Прогноз рентабельности продаж по валовой прибыли ООО «Торговая

сеть «Торес» представлен в табл. 3.3.

Таблица 3.3

Прогноз рентабельности продаж по валовой прибыли ООО «Торговая

сеть «Торес»20

ОтклонениеНаименование показателя 2016г.
(коп.)

Прогноз
коп. %

Рентабельность продаж по валовой
прибыли (величина прибыли от продаж в
каждом рубле выручки)

2,2 2,3 +0,1 104,5

20 Таблица составлена по данным,  полученным в процессе исследования
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Заключение

Для осуществления эффективной деятельности предприятия необходимо

исследовать его экономическое положение, т.е. умение компании

субсидировать собственную финансово -экономическую деятельность. Это

характеризуется обеспеченностью экономическими ресурсами, которые

необходимы для эффективного функционирования компании, рациональностью

их размещения и эффективностью использования, экономическими

взаимоотношениями с организациями, индивидуальными предпринимателями,

физическими лицами, платежеспособностью и финансовой стабильностью.

В выпускной квалификационной работе проведен анализ и дана оценка

финансового состояния предприятия , а также анализ эффективности

деятельности ООО «Торговая сеть «Торес», также предложены направления по

улучшению финансового состояния исследуемого объекта.

Анализ финансового состояния ООО «Торговая сеть «Торес» за

период 2015-2016г.г. показал:

 1)Структура активов ООО «Торговая сеть «Торес» за 2016г.

характеризуется соотношением: 22,8% вне оборотных активов и 77,2% текущих.

Активы организации за весь рассматриваемый период увеличились на 5064 тыс.

руб. (на 9,4%). Учитывая рост активов, необходимо отметить, что собственный

капитал увеличился в меньшей степени - на 6,3%.

Рост величины активов организации связан, в основном, с ростом

следующих позиций актива бухгалтерского баланса:

 денежные средства и краткосрочные финансовые вложения - 4913

тыс. руб. (17,4%)

 основные средства - 852 тыс. руб. (6,8%)

Одновременно, в пассиве баланса прирост наблюдается по строкам:

 собственный капитал - 2911 тыс. руб. (6,3%)

 кредиторская задолженность - 2153 тыс. руб. (27,7%)
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Среди отрицательно изменившихся статей баланса можно выделить

«запасы» в активе и «нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)» в

пассиве (-587 тыс. руб. и -779 тыс. руб. соответственно).

2)Собственный капитал ООО «Торговая сеть «Торес» намного превышает

уставный капитал: 2015г. на 83,7%, 2016г. на 81,5%. , что свидетельствует о

хорошем финансовом положении ООО «Торговая сеть «Торес» по данному

показателю.

3)Коэффициент автономии организации в 2016 г. составил 0,83. Падение

коэффициента автономии за рассматриваемый период   составило – 0,03.

Коэффициент обеспеченности собственными оборот ными средствами

составляет 0,4 и снизился незначительно, на 0 ,1. В 2016г. коэффициент

демонстрирует очень хорошее значение, т.к нормативное значение показателя

0,1 и выше. Коэффициент покрытия инвестиций уменьшился  на 0,03, однако

значение коэффициента в 2015г.  составляет 0,86, а в 2016г. 0,83, что

соответствует нормативному значению  0,7 и более.

В 2016г. коэффициент текущей (общей) ликвидности 4,6. В тоже время

за год коэффициент снизился на – 0,7. Коэффициент быстрой ликвидности 3,4,

снизился на 0,2. Это означает, что у ООО «Торговая сеть «Торес» достаточно

активов, которые можно в сжатые сроки перевести в денежные средства и

погасить краткосрочную кредиторскую задолженность.  Коэффициент

абсолютной ликвидности 3,4, снизился на -0,2. Несмотря на то, что

коэффициенты ликвидности имеют тенденцию к снижению, они полностью

отвечают нормативным значениям.

4)Соотношения активов по степени ликвидности и обязательств по сроку

погашения ООО «Торговая сеть «Торес» за 2016г. показывает, что  все четыре

неравенства, выполняются, что свидетельствует об идеальном соотношении

активов по степени ликвидности и обязательств по сроку погашения.

Анализ эффективности деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»»

показал:

1)Из «Отчета о финансовых результатах » следует, что за 2016г.
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организация получила прибыль от продаж в размере 5193 тыс. руб., что

составило 2,3% от выручки. По сравнению с аналогичным периодом прошлого

года прибыль от продаж выросла на 10 тыс. руб., или на 0,2%.

По сравнению с прошлым периодом в 2016г. выросла как выручка от

продаж, так и расходы по обычным видам деятельности : на 20698 тыс. руб.  и

20688 тыс. руб. соответственно.

Убыток от прочих доходов за последний год составил 1255 тыс. руб.,

прочие расходы также уменьшились на 365 тыс. руб. таким образом, убыток

от прочих операций составил 890 тыс. руб.

Показатель чистой прибыли уменьшился за счет убытка от прочих

операций и составил 4679 тыс. руб.

2)Рентабельность продаж по валовой прибыли, т.е. величина прибыли от

продаж в каждом рубле выручки  в 2016г. составляет 2,3 коп. Рентабельность

продаж по прибыли до налогообложения в 2016г. составляет 1,6 коп. , т.е. в

каждом рубле выручки содержалось 1,6 коп. прибыли до налогообложения.

Рентабельность продаж по чистой прибыли, т.е. величина чистой прибыли в

каждом рубле выручки в 2016г. составляет 1,1 коп.

Тем не менее, имеет место падение рентабельности  продаж по сравнению

с данным показателем за 2015г. по всем трем показателям: соответственно на

0,2 коп., 0,5 коп. и на 0,5 коп.

3)Оборачиваемость активов за 2016г. показывает, что организация

получает выручку, равную сумме всех имеющихся активов за 91 календарный

день. При этом требуется 21 день, чтобы получить выручку равную

среднегодовому остатку ма териально-производственных запасов.

На основании проведенного исследования можно сделать следующие

выводы:

1)Показатели, положительно характеризующие финансовое

положение и результаты деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»:

 Превышение собственного капитал а над уставным капиталом и в то

же время их увеличение за период говорит о хорошем финансовом положении
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ООО «Торговая сеть «Торес» по данному показателю.

 Коэффициент автономии говорит о неоправданно высокой доли

собственного капитала (83%) в общем капитале. Организация слишком

осторожно относится к привлечению заемных денежных средств.  Все

показатели финансовой устойчивости имеют нормативное значение.

 Коэффициенты ликвидности имеют тенденцию к снижению,

однако,  полностью отвечают нормативным значениям.

 Идеальное соотношение активов по степени ликвидности и

обязательств по сроку погашения , т.к. наблюдается выполнение всех четырех

неравенств

 За 2016г. организация получила прибыль от продаж в размере 5193

тыс. руб., что составило 2,3% от выручки. Прибыль от продаж выросла на 10

тыс. руб., или на 0,2%.

 Показатель чистой прибыли уменьшился за счет убытка от прочих

операций и составил 4679 тыс. руб.

2)Показатели, отрицательно характеризующие финансовое

положение и результаты деятельности ООО «Торговая сеть «Торес»:

 Отстающее увеличение собственного капитала (6,3%) относительно

общего изменения активов (9,4%) следует рассматривать как негативный

фактор.

 Показатели рентабельности продаж имеют положительное

значение, однако наблюдается  снижение всех трех показателей относительно

аналогичных показателей рентабельности за такой же период 2015г. Основная

причина ухудшения показателей рентабельности продаж – снижение

платежеспособности население и как следствие, снижение спроса на

продукцию, реализуемую в ООО «Торговая сеть «Торес»

 Следовательно, для повышения показателей рентабельности продаж

и в целом финансового состояния исследуемого объекта необходимо

разработать мероприятия направленные на увеличение объема продаж.
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Для формирования политики и целей в области повышения

рентабельности продаж,  а так же для достижения этих целей направленных на

увеличение выручки в ООО «Торговая сеть «Торес» необходимо разработать

Программу лояльности покупателей:

1) Ввести накопительные карты, т.е. при первой покупке

покупатель оформляет карту, на которую начисляются бонусы. С каждой

покупкой на карту покупателя возвращаются деньги, которые в дальнейшем

используются для оплаты следующих покупок. При покупке на 500 руб. бонус

5%, т.е. на накопительную карту покупателя вернется 25 руб., на 1000 руб. и

более бонус 10%.

Первоначально для ООО «Торговая сеть «Торес» будет заказано 5000

карт по цене 4,9 руб. стандартная пластиковая кар та с печатью 4+4. Стоимость

партии карт составит 5000*4,9=24000 руб. Сроки: 5 -7 дней. Из дополнительных

опций выберем персонализацию (нанесение индивидуального номера),

эмбоссирование (выдавливание символа на карте) и типирование (покрытие

выдавливаемого символа фольгой). В связи с этим стоимость одной карты

увеличится на 3,5 руб. В целом стоимость партии карт 5000*(4,9 руб.+3,5

руб.)=42000 руб.

Информация о введении накопительных карт для покупателей будет

размещена на официальном сайте ООО «Торговая сеть  «Торес».

2) Акции по временному снижению цен н а продукцию ООО

«Фирма «Торес» - по более низким ценам в количественном выражении

реализация возрастет, соответственно, общая сумма выручки увеличится.

Краткосрочное увеличение спроса при помощи акций, стимулирующих к

покупке предлагается проводить по двум направлениям:

 Праздничные скидки - 5% скидка на продукцию ООО «Фирма

«Торес» в течение 3-х дней до Нового года, Дня защитника Отечества,

Международного женского дня и Дня Победы.

 Скидки пенсионерам – каждое 15 число месяца с 9.00 -11.00 часов

пенсионеры могут покупать продукцию (кроме деликатесной) ООО «Фирма
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«Торес» со скидкой 5%.

Предположим, что увеличение выручки от продажи в результате

реализации программы лояльности покупателей ООО «Торговая сеть «Торес»

увеличится на 5%, то экономический эффект от проведения мероприятий

составит 217,65 тыс. руб.

Прогноз рентабельности продаж по валовой прибыли ООО «Торговая

сеть «Торес» показывает увеличение показателя на 0,1 коп.

Таким образом, мероприятия по внедрению накопительных карт и

проведения акций по временному снижению цен в сети магазинов ООО

«Торговая сеть «Торес» экономически обоснованны и приведут к увеличению

объема продаж и как следствие росту выручки и улучшению показателей

рентабельности продаж.
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